               河南省农副土特产品流通协会

         “优质农产品社区智能销售体验”活动方案
                         　

各会员单位：

 为贯彻实施创新驱动发展战略，探索和推广我省农产品销售管理创新模式，协会联合河南电视台移动频道的32辆户外LED宣传车共同以一种全新的“智能销售模式”，自2016年1月份起在郑州市区内的32个高档社区，全面开展“优质农产品社区智能销售体验”活动。

   主办单位：河南省农副土特产品流通协会
             河南电视台移动频道

协办单位：河南省农副土特产品流通协会果品专业委员会

承办单位：河南平安福果业公司

一、活动内容
1、名优特产进社区。会员单位均可自愿报名免费参加本次“优质农产品社区智能销售体验”活动，提供特色农副产品进入社区，减少中间环节，直面消费者。

2、企业、知名特产人形象宣传。会员单位均可利用这次“优质农产品社区智能销售体验”活动，在移动LED大屏幕展示自己企业和产品形象。每家会员单位20秒钟至60秒的时间，产品销售期间前期32台车不间断的多次循环播出，两年内增至2000台。

3、畅销优质产品评选。根据这32个移动智能销售点的每个季度“销售量数据”和“互联网数据”分析，评选出2016年度河南省最畅销、市民最喜爱的农副土特产，并颁发相关荣誉证书和奖牌。

4、成立智慧移动便利集团。前期参与活动的企业可优先参与。

二、活动步骤

   1、2016年1月—6月，投入30台LED移动宣传售货车，进入30个社区；
   2、2018年6月前投入1000台LED移动宣传售货车进入社区；

   3、2016年1月28日—2月6日开展LED移动宣传售货车移动大拜年，在售货车移动途中、停靠社区中不间断滚动播出特产企业代表大拜年。

三、活动要求

    1、会员参与活动提供的农产品要保证是企业自有品牌，有一定的知名度和美誉度的产品；保证产品符合流通销售标准。
    2、要指派最少一名销售能手跟车销售，掌握本企业产品销售情况。
    3、要保证有充足的货源支持，不能提供积压产品，提供的参与活动产品应是定量包装（现场不计量）。
    4、会员提供的产品应是流通最低价，不能高于市场批发价。
四、活动组织
     为保证本次活动的圆满举办、取得实效，特设立“优质农产品社区智能销售体验”活动领导小组，对本次活动进行统筹协调管理。领导小组下设办公室，秘书处刘岩兼任办公室主任。
 总指挥：葛反修             总策划：王福芝

总协调：李雪洁             总运营：宋  军

办公室主任：刘   岩        副主任：刘  涛

联系电话： 13803897500    13523413568   66267066
 邮箱： 793321920@qq.com    1753654054@qq.com

 联系地址：郑州市二七路1号河南省农副土特产品流通协会秘书处　

    河南平安福果业公司做为此次活动的唯一承办方，负责整个活动的全部运营、管理责任。
                                河南省农副土特产品流通协会　

                                      2016 年1月18日

　　

